
I CONTRATTI DI DISTRIBUZIONE 
COMMERCIALE

FORMAZIONE CONTINUA CREDITI ATTRIBUITI: 

per l’intero seminario N. 6 / per singolo incontro N. 3

COSTO dell’intero seminario: € 100,00 + iva /del singolo incontro € 60,00 + iva

Fondazione Forense Bolognese - Segreteria Organizzativa: Via Marsili, 8 - 40124 Bologna

Tel.: 051-6446147 / Fax: 051-3391800 / E-mail: fondazioneforensebo@libero.it / www.fondazioneforensebolognese.it
Direttore: Avv. Stefano Dalla Verità

12 novembre e 20 dicembre 2012 ore 16-19 
Segreteria della Fondazione Forense Bolognese - Via Marsili, 8

- Fonti di disciplina (legali ed AEC) del 
contratto di agenzia

- Distinzioni rispetto a fattispecie contigue 
(concessione, mediazione)

- I fattori di scelta nell’organizzazione di 
una rete distributiva

- Il contenuto del rapporto tra disciplina 
legale e regolamentazione contrattuale:
•gli obblighi di contenuto economico 
(provvigioni, spese, indennità)
•gli obblighi di contenuto non 
economico (esclusiva, obblighi distributivi 
minimi contrattuale)

- La cessione del contratto e le sue 
conseguenze

- Il contratto internazionale di agenzia 
(cenni)

Presiede e modera

Avv. Chiara Rigosi Consigliere 
dell’Ordine degli Avvocati di Bologna

Relatore
Prof. Avv. Stefano Poli Associato di 
Diritto Commerciale presso l’Università

di Parma

Fondazione Forense Bolognese
(Ordine degli  Avvocati di Bologna)

- La Legge 129\2004 e le norme imperative.
- La nullità del contratto.
- Il know-how nel franchising
- L’oggetto del contratto di franchising
- Obbligazioni dell’affiliante e dell’ affiliato;
- L’abuso di dipendenza economica
- Il Regolamento N. 330/2010 e gli accordi 
verticali e le pratiche 
concordate
- Rete di affiliazione e rapporti con i terzi
- Concessione di vendita e franchising
- L’esclusiva
- La risoluzione del contratto
- Schemi contrattuali

Presiede e modera
Avv. Carlo Alberto Vancini Avvocato in 

Bologna
Relatori
Avv. Giovanni Facci Ricercatore di 
Diritto privato nell’Università di Bologna
Avv. Antonio Fraticelli Avvocato in 

Bologna

Primo incontro

IL CONTRATTO DI AGENZIA

Secondo incontro

FRANCHISING E CONCESSIONE DI VENDITA


